Chargé(e) de clientéle banqgue

Son réle -

il doit suivre ses clients il prenoz’ contact avec eux quana’ 74 ya ncident. il
S ’[ry?)rme st ya des c/zangemen ts dans la vie de ses clients, 1'/ne:goc[€ avec
eux des autorisations de découvert, leur [m/[que les meilleurs p/acemen s a
ej@cz‘uer. Son but est de ﬁ'oz’é//ser les clients 4 [a éanque.
/I doit étre persuasf mettre en corﬁance ses clients ; il doit étre doté d'un sens
commercial ; il saura vendpre les pro&/u[z‘s, et mettre en avant les oﬁes

promofz'onne//es lides 4 une premiere souscription .

Ses compélences :

Ayant des oé/'ecz‘zfc c/zﬁés, le conseiller o/o[z‘ﬁ[re un maximum de contrats
sans trop ﬁrcer la main de risque de ,zaer&/re ses clients, dans certains
Stablissements il est trés dur de travailler par rapport aux pressions, z'/ﬁzuz‘
étre capable de la supporter.

I doit étre trés rensezc'gné sur le client de rensezgemem‘ assez /aersonne/e



